
Ihr Kunde möchte bei Ihnen ein Auto kaufen und es finanzieren?  
Mit unseren Finanzierungsmöglichkeiten können Sie jedem Kunden 
die individuell passende Lösung anbieten.

Zielgruppe
• Privat- und Gewerbekunden 

• Neu- und Gebrauchtwageninteressenten

Überzeugende Verkaufsargumente  
• Mit einer Finanzierung flexibel bleiben: Kosten sind 

klar strukturiert und überschaubar

• Schnelle Kreditentscheidung 

• Niedrige Raten und kurze Laufzeiten möglich 

• Entscheidungsfreiheit am Ende der Laufzeit  
(3-Wege-Finanzierung): Auto behalten, zurück- 
geben oder weiter finanzieren

Ihre Vorteile

• Zusätzliche Provisionserträge

• Ergänzung Ihres Finanzdienstleistungsport folios 

• Profilierung als kompetenter Ansprechpartner Ihrer 
Kunden 

• Aussicht auf Anschlussverträge

Ihre Bank zum Auto.

Finanzierung 
Produktportrait



Standardfinanzierung Schlussratenfinanzierung 3-Wege-Finanzierung

So zahlen Ihre Kunden die Rate Gleichbleibende Raten über die gesamte Laufzeit. Am Ende 
der Laufzeit gehört das Fahrzeug dem Kunden.

Monatlich niedrigere Raten als bei der klassischen  
Finanzierung. Am Ende fällt eine höhere Schlussrate  
an, die Ihr Kunde in einer Summe zahlen oder weiter- 
finanzieren kann.

Niedrige monatliche Raten. Am Ende der Laufzeit ent scheidet der 
Kunde, ob er die Schlussrate in einer Summe zahlt, weiterfinanziert 
oder das Fahrzeug an Sie zurückgibt.

Vertragslaufzeit 12 – 96 Monate 12 – 72 Monate 12 – 72 Monate

Verzinsung Feste Verzinsung über die gesamte Laufzeit Feste Verzinsung über die gesamte Laufzeit Feste Verzinsung über die gesamte Laufzeit

Mindestfinanzierungsbetrag/-finanzrate Mindestfinanzierungsbetrag 800,– Euro (zzgl. MwSt.)/ 
Mindestfinanzrate 26,– Euro (inkl. MwSt.) pro Monat

Mindestfinanzierungsbetrag 800,– Euro (zzgl. MwSt.)/ 
Mindestfinanzrate 26,– Euro (inkl. MwSt.) pro Monat

Mindestfinanzierungsbetrag 800,– Euro (zzgl. MwSt.)/ 
Mindestfinanzrate 26,– Euro (inkl. MwSt.) pro Monat

Kundenvorteile Planbares Budget Niedrige Raten Hohe Flexibilität

Kombinierbar mit • GAP-Versicherung

• GAPPlus -Versicherung

• Reparaturkostenschutz BDK ReKoSchutz –
für Jung- und Gebrauchtwagen

• RSV

• RSVPlus

• GAP-Versicherung

• GAPPlus -Versicherung

• Reparaturkostenschutz BDK ReKoSchutz –
für Jung- und Gebrauchtwagen

• RSV

• RSVPlus

• GAP-Versicherung

• GAPPlus -Versicherung

• Reparaturkostenschutz BDK ReKoSchutz –
für Jung- und Gebrauchtwagen

• RSV

• RSVPlus

2 Wege 3 Wege

Finanzierung 
Produkteigenschaften

Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Eine rechtsverbindliche Auskunft über alle Leistungen und Ausschlüsse der Versicherungen finden Sie in den 
jeweils gültigen Allgemeinen bzw. Allgemeinen und Besonderen Versicherungsbedingungen. 



Vertragsverhältnisse
Darlehensgeber:   Bank Deutsches Kraftfahrzeuggewerbe GmbH (BDK)
Darlehensnehmer:  Fahrzeugkäufer
Finanziertes Objekt: Fahrzeug des Darlehensnehmers 

Finanzierung 
Produktportrait

Weitere Informationen 

Wenn Sie weitere Informationen benötigen oder noch 
Fragen haben, nehmen Sie Kontakt zu Ihrem Ansprech-
partner im Außendienst auf. Wir helfen Ihnen gerne. 

Leistungsabwicklung
Zwischen dem Darlehensnehmer und dem Darlehensgeber besteht durch den Vertragsabschluss ein Dauerschuld-
verhältnis.   

Bank Deutsches Kraftfahrzeuggewerbe GmbH  
Fuhlsbüttler Straße 437, 22309 Hamburg
Postfach 57 02 07, 22771 Hamburg
T 040 48091-0 ∙ F 040 4801940
E info@bdk-bank.de ∙ www.bdk-bank.de
HAN-086 ∙ April 2025 ∙ Änderungen und Irrtümer vorbehalten.

Kundeneinwänden effektiv begegnen

„Ich bin unsicher wegen der Finanzierung.“ 
• Eine Finanzierung hat den Vorteil, dass Sie nicht Ihr

Erspartes investieren, sondern weiterhin Rücklagen
für andere (unerwartete) Ausgaben haben.

• Viele Menschen finanzieren Autos. So haben Sie die
Möglichkeit, das zu Ihren Bedürfnissen passende
Fahrzeug zu kaufen (z. B. ein großes Familienauto).

• Durch die Finanzierung finden wir die zu Ihrem
finanziellen Rahmen ideale Mobilitätslösung. Profi-
tieren Sie von unseren attraktiven Kondi tionen und
sinnvollen Zusatzprodukten.

„Ich will mich nicht verschulden.“ 
• Sie können eine Anzahlung leisten, die ungefähr die

Zinsen abdeckt. Dann haben Sie gegen über den
Schulden die Sicherheit des Fahrzeugwerts.

• Die Höhe des Finanzierungsbetrags richtet sich
nach Ihren Wünschen. Durch flexible Finanzie rungs-
möglichkeiten können Sie die monatlichen Raten
unter anderem durch eine Anzahlung oder Schluss-
rate verringern.

„Was ist, wenn mein Auto kaputt geht? 
Dann habe ich Schulden für ein Auto,  
das es nicht mehr gibt.“ 
• Keine Sorge, dagegen sichert Sie unsere GAP-Ver-

sicherung ab.

• Oder Sie entscheiden sich für unseren BDK ReKo-
Schutz. Dieser enthält einen Reparatur kosten- und
Mobilitätsschutz und ist mit allen Versicherungen
kombinierbar.


